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Sektorden Haberler

& 2024 YILINDA TAPUDA SATIS SAYISI 3
MILYONU, TAPU HARCI GELIRI ISE 96
MILYAR LIRAYI ASTI

Turkiye genelinde gecen yil 3 milyon 65 bin 872
gayrimenkul satilirken, elde edilen tapu harci
geliri 96 milyar 133 milyon lirayi asti.

Turkiye genelinde 2024 yilinda tapu dairelerinde
yapilan islem sayisi 18 milyon 726 bin 979 oldu.
Bu rakam, onceki yil 18 milyon 285 bin 900
seviyesindeydi.

Gecen yil tapuda gerceklestirilen islemlerin 3
milyon 65 bin 872'sini gayrimenkul (konut, is
yeri, arsa, tarla, ticari tasinmaz vb.) satislari
olustururken, 1 milyon 354 bin 35'ini ipotek, 477
bin 974'Gnu intikal, 110 bin 238'ini duzeltme, 70
bin 719'unu kamulastirma, 55 bin 556'sini
ayirma olusturdu. Diger islemler 13 milyonu
asarken, tapuda taksim, bagis, birlestirme,
trampa, 6lunceye kadar bakma akdi, kat karsihg
insaat sozlesmesi serhi, intifa hakkindan feragat
gibi islemler de gerceklestirildi.

En yuksek islemin yapildigi ay 2 milyon 72 binle
aralik olurken, bu sayi haziranda 1 milyon 75
binde kald..

Gecen yil Turkiye genelinde satilan gayrimenkul
sayisi 2023'e gore yuzde 3,9 artarak 3 milyon 65
bin 872'ye yukselirken, bu satislardan elde
edilen har¢ geliri 91 milyar 595 milyon lirayi asti.
Diger islemlerle birlikte 2024 genelinde elde
edilen toplam tapu har¢ geliri ise 6nceki yila
gore yuzde 60 artisla 96 milyar 133 milyon lirayi
gecti.

En yUksek tapu harci elde edilen ay 16 milyar 13
milyon lirayla aralik olurken, onu 10,4 milyar
lirayla kasim, 10,2 milyar lirayla ekim takip etti.
En dusuk ay ise 5 milyar 199 milyon lirayla ocak
oldu.

Yillara gore gayrimenkul satislari ise soyle:
"2023'te 2 milyon 949 bin 437, 2022'de 3 milyon
234 bin 200, 2021 yilinda 3 milyon 20 bin 225,
2020'de ise 2 milyon 754 bin 550
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Brokerlarimizi Taniyalim

Ik, orta ve lise 6grenimimi Antalya’ da
tamamladim. Dokuz Eylil Universitesi insaat
MUuhendisligi bolimunden mezun olduktan
sonra Akdeniz Universitesi Isletme Anabilim
Dalinda yUksek lisans egitimimi tamamladim.
Evli ve 2 cocuk annesiyim.

Tuba KARCI TOPCU

Kendi proje ofisimi kurarak atildigim meslek hayatima, 6zel bir
sirkette proje ve santiye muhendisligi gorevlerinin yani sira,

TSE ISO 9001:2000 Kalite Yonetim Sistemi egitimlerini de alarak, ayni
zamanda Yonetim Temsilcisi olarak da devam ettim. Antalya’ da bu
belgeyi almaya hak kazanan ilk insaat sirketi sifatini firmama
kazandirarak meslegimizde bir ilke imza attim. Bu basarim sebebiyle
2004 yilinda Iinsaat Miahendisleri Odasi Antalya Yonetim Kurulu
uyeligine secilerek yine Turkiye capinda bu belgeyi alan ilk sube
unvanini odamiza kazandirmanin gururunu yasadim ve diger meslek
odalarina da bu konuda éncultk etme firsati buldum. Bu vesile ile 5
yil insaat Mihendisleri Odasinda ydneticilik yaparak 2009 yilina
kadar insaat sektorundeki faaliyetlerime devam ettim. Odamiz adina
ulusal ve uluslararasi sempozyumlar duzenlenmesine katki saglayip,
Turkiye' nin en iyi Universitelerinde gorev yapan degerli hocalarimla
meslegimize iliskin bir cok konuda ¢alisma imkani bularak, bu
sempozyumlarda bildiriler sundum. 2009 da gayrimenkul sektortne
gecis yaparak 13 yil uluslararasi bir marka catisi altinda danisman ve
broker unvanlariyla gérev yaptim. Bu sure zarfinda emlak
sektorumuzle alakal bir cok konuda egitimler alarak ulusal ve
uluslararasi kategorilerde Turkiye ve KKTC ¢capinda markamiz adina
bir cok 6dulun de sahibi oldum. Sektorumuzle ilgili citkan tim
yonetmelikleri dikkate alarak, meslegimin gerekliliklerini yerine
getirmek adina Anadolu Universite Emlak Yonetimi béliminden
Onur belgesi ile mezun oldum. Ocak 2022 yilinda kiymetli ortagim
Rauf Temel ile birilikte EPA ANTALYA TKT GAYRIMENKUL YATIRIM
DANISMANLIGI' sirketimizi kurduk. EPA catisi altinda % 100 musteri
memnuniyeti esash hizli, guvenilir ve sonug¢ odaklh ¢alismalarimizi
stirdurmeye devam etmekteyiz. Surekli egitime, gelismeye
verdigimiz 6nem ile isimizi daha ileriye tasiyarak, girisimci
profesyonellerimizle birlikte sektérimuze ve markamiza deger
katmaya devam edecegiz.

Gayrimenkul Piyasasi:

Antalya’ da gayrimenkul piyasasi; genel olarak yuksek fiyatlar ve
dinamik bir yapi ile karsimiza cikiyor. Ancak, piyasada bir yavaslama
belirtisi var ve bu, fiyatlarin stabil kalmasina veya daha yavas
artmasina neden olabiliyor. Ama genel olarak Antalya'daki piyasa su
an icin karisik bir tablo sunuyor diyebiliriz. Altin gibi yatirim
araclarina ilgi devam ederken, emlak ve ticari hayatta buyuk
dalgalanmalar ve zorluklar yasaniyor. Yabanci yatirrmcilar, 6zellikle
Rus ve Ukraynalilar, Antalya'da gayrimenkul aliminda énemli bir rol
oynuyordu. Ancak, yeni trendler ve jeopolitik gelismeler nedeniyle
bu talebin azalmasi, yerli yatirimcilarin ise daha secici olmasi
sektoru zorladi. Yatirimcilar icin, 6zellikle kisa vadeli kiralik konut
sektorl hala cazip olsa da, uzun vadeli yatirimlarda daha dikkatli
olunmasi gerekiyor. Piyasanin gelecegi, ekonomik kosullar, turizm
sektorunun performansi ve yabanci yatirimcilarin egilimlerine bagli
olarak sekillenecek

*delge Fiyatlari:

Antalya'da gayrimenkul fiyatlari, 2023 ve 2024 yili boyunca yUksek
bir artis trendi izledi. Ozellikle yazlik bolgelerde ve turistik
merkezlerde, yabanci yatirimcilarin da etkisiyle fiyatlar 6nemli
Olcude yukseldi. Son donemlerde ise yabanci yatirimcilarin
taleplerindeki azalma, faiz oranlarindaki artisin devam etmesi, kredi
oranlarinin ¢cok yuksek olmasi gibi nedenlerle fiyat artisinda bir
yavaslama - durma oldu fakat genel olarak fiyatlar hala yuksek
seviyelerde seyretmekte. 2025 yilina girilmesi ile dUsuk faizli konut
kredisi haberlerinin ardindan kisa surede bazi evlerin fiyatlarinda
yine ciddi artislar gbzlemlendi. Ornegin, bazi evlerin fiyatlari bir
glinde 500 bin TL artis gosterdi. Bu durum fiyatlarin yine yukselis
egiliminde olabilecegini dusunduruyor. Fiyatlar, Antalya'nin i¢ ve dis
bolgelerinde buyuk farkliliklar gésteriyor. Sahil seridi, turistik
bolgeler ve yeni imar alanlarinda fiyatlar daha yuksekken, ic
kesimlerde fiyatlar daha makul seviyelerde kalabilir.

Beklenti:

Antalya'daki emlak piyasasi, ekonomik genel kosullardan, turizm
sektorundeki gelismelerden ve yabanci yatirrmcilarin egilimlerinden
blyuk 6lcude etkilenmeye devam edecek gibi gorunuyor Faiz
indirimlerinin ve kredi kosullarinin iyilesmesi, piyasayi
canlandirmaya devam edebilir. Bu durumda, fiyatlarin bir miktar
daha artmasi beklenebilir, ancak artis oranlarinin 2024'e kiyasla
daha dustk olacagini dusunuyorum

EPA ANTALYA TKT GAYRIMENKUL
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GAYRIMENKUL HUKUKU

DEVREMULK AKIRKEN NELERE DiKKAT EDILMELI
Av. Ebru Corbacioglu
FIDELIS Hukuk Biirosu [k

Devremiulk Alirken Nelere Dikkat Edilmeli?

“Devremulk alirken nelere dikkat edilmeli?”
sorusu, potansiyel alicilarin en ¢ok sordugu
sorudur. Devremulk alirken asagidaki maddelere
dikkat edebilirsiniz:

Devremillkiin bulundugu bolge icerisindeki
tesisleri ve sunulan hizmetleri arastirarak
beklentilerinizle uyumlu oldugundan emin olun,
Devremulku aldiktan en gec bir yil icerisinde
tapularin tamamini tapu sicilinizde gormeniz
gerektigini unutmayin,

Devremiulk sozlesmesi sizin sahip oldugunuz en
buiyuik dayanaginizdir. Bu nedenle sozlesmeyi
tamamlamadan once ayrintili sekilde inceleyin
ve yetersiz kalinan noktalarda yeni maddeler
eklemeyi talep edin,

e Devremulk sozlesmenizi ilk 14 gin icerisinde
hicbir gerekce gostermeden
feshedebileceginizi ve islemden cayma
hakkiniz oldugunu unutmayin.

Daha fazla sorunuz mu var?

Bize Ulasin

DIJITAL MEDYA

SOSYAL MEDYA
KISITLAMALARINDA EMLAK
DANISMANLARININ YENI
STRATEJILERI

Emlak sektors, sosyal medyanin gictinu yillardir
portfoy tanitimi ve musteri bulma streclerinde
aktif bir sekilde kullaniyor. Ancak son
duzenlemeler, emlak danismanlarinin
portfoylerini dogrudan sosyal medya
platformlarinda paylasmasini yasakladi. Bu
durum, sektordeki profesyonelleri yeni stratejiler
gelistirmeye itiyor. Peki, sosyal medya
hesaplarindan portfoy paylasamayan emlakcilar
miisterilerine nasil ulasabilir? Iste dikkat ceken
yontemler:

1. Deger Odakl Icerik Uretimi

Emlak danismanlari, bilgi ve uzmanliklarini
gosterecek iceriklere yonelerek hedef kitleleriyle
bag kurabilir.

e Puf Noktalari Paylasimi: Emlak alim-satimai,
yatirim ve kiralama surecleri hakkinda rehber
niteliginde icerikler hazirlanabilir.

e Yerel Pazar Analizleri: Bolgelerdeki fiyat
degisimlerini ve yatirim firsatlarini ele alan
yazilar veya videolar, potansiyel musterilerin
ilgisini ceker.

e Trendler ve Firsatlar: Gayrimenkul
dunyasindaki yenilikleri ve firsatlari
paylasarak guivenilir bir bilgi kaynagi haline
gelebilirsiniz.

2. Topluluk YOnetimi ve Bag Kurma
Sosyal medya, etkilesim odakli bir alan olarak
kullanilabilir.

e Soru-Cevap Etkinlikleri: Emlak alim-satim
sureclerine dair sikca sorulan sorulara canl
yayinlarda veya hikayelerde yanit verin.

o Anketler ve Oylamalar: Takipcilerin fikirlerini
almak icin anketler duzenleyerek kitlenizle
iletisimde kalin.

e Basari Hikayeleri: Eski misterilerinizin
memnuniyet hikayelerini paylasarak giiven
olusturabilirsiniz.

3. Kisisel Marka Insasi
Potansiyel musteriler, giiclu bir kisisel markaya
sahip danigsmanlarla calismayi tercih eder.

e Profesyonel Gorunum: Profil ve kapak
fotograflarindan paylasim diline kadar her sey
profesyonelligi yansitmali.

e Uzmanlik Alani Belirleme: Belli bir bolge veya
gayrimenkul tirinde uzmanlastiginizi
vurgulayarak belirgin bir hedef Kkitle
olusturabilirsiniz.

e Egitim ve Sertifikalar: Mesleki gelisiminizi ve
sertifikalarinizi paylasarak sektordeki yerinizi
saglamlastirabilirsiniz.

4. Video ve Gorsel iceriklerle Hikaye Anlatimi
Portfoy paylasimi yerine yaratici ve ilgi cekici
iceriklerle kitlelere ulasabilirsiniz.

e BOlge Turlari: Hizmet verdiginiz bolgelerin
yasam olanaklarini tanitan videolar
cekebilirsiniz.

e Emlak Ipuclari: Ev dekorasyonu, enerji
tasarrufu gibi konularda ipuclari
paylasabilirsiniz.

e GOrsel Hikayeler: "Bir evin doniisimi” temali
iceriklerle hikaye anlatimi yapabilirsiniz.

5. Blog ve Haber Biiltenleri

Sosyal medyada sinirlamalar olsa da,
danismanlar kendi web siteleri ve e-posta
pazarlama kanallarini guclendirebilir.

e Web Sitesi Bloglari: Uzmanlik alaninizla ilgili
detayli icerikler hazirlayin.

e E-Posta Bultenleri: Diizenli araliklarla
bolgenizdeki firsatlari, piyasa analizlerini ve
diger haberleri iceren bultenler gonderin.

e SEO Odakli Icerik: Web sitenizdeki icerikleri,
arama motorlarinda ust siralarda cikacak
sekilde optimize edin.

6. Sosyal Sorumluluk ve Yerel Etkinlikler
Musteri kitlenizi genisletmek ic¢in sosyal
sorumluluk projelerinde yer alabilir ve yerel
etkinliklere sponsor olabilirsiniz.

e Topluma Katki: Bolgenizdeki etkinliklere
katkida bulunarak hem taninirliginizi
artirabilir hem de toplulukla bag
kurabilirsiniz.

e Emlak Seminerleri: Potansiyel musterilerinizi
bilgilendirmek ve uzmanliginizi gostermek
icin egitim etkinlikleri diizenleyebilirsiniz.

Emlak sektoriinde degisen kurallar, profesyoneller
icin zorluklar yaratabilir. Ancak bu durum ayni
zamanda yeni firsatlari da beraberinde getiriyor.
PortfOy paylasimina alternatif olarak deger odakl
icerik, kisisel marka insasi ve topluluk yonetimi
gibi yontemlerle sosyal medyay1 etkin bir sekilde
kullanabilirsiniz. Onemli olan, misterilerinizin
ihtiyaclarini anlamak ve onlara gercek bir deger
sunmaktir. Boylece sosyal medyadaki varliginizi
guclendirebilir ve sektorde One c¢ikabilirsiniz.
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EPA Emlak Pazarlama Gayrimenkul Yatirim ve Danismanlik Hizmetleri A.S. olarak 6698 saytli Kisisel Verilerin
Korunmast Kanunu’nda tanimlt veri sorumlusu sifatiyla isledigimiz kisisel verilerinizin giivenligine dnem
veriyoruz. Bu nedenle sizleri kisisel verilerinizin islenmesine iliskin olarak bilgilendirmek isteriz.
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EPA TURKIYE GENEL MERKEZ:
Filistin Caddesi 51/2 Cankaya, ANKARA


tel:+903124474447
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https://www.epaemlak.com.tr/iletisim

